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Пошук
партнерств
відповідно до
умов конкурсу



Чому якісний
консорціум
вирішує успіх
заявки

До 50% успіху
залежить від партнерів Слабкий

консорціум
знижує шанси
навіть хорошої
ідеї

Правильні партнери
підсилюють ідею
проекту

Експертиза +
ресурси +
географія +
вплив



Основні етапи
пошуку
партнерів

Визначити мету участі
Знайти релевантні
організації
Підготувати
партнерську
пропозицію
Провести переговори
Узгодити ролі та
бюджет
Побудувати
довгострокові
відносини



Перед початком
пошуку

Ключові компетенції організації
Тематики, в яких маєте досвід
Вашу роль у майбутньому проєкті
Експертів команди
Попередні проєкти
Інфраструктуру / обладнання
Міжнародні контакти



 Де шукати
партнерів

Внутрішні ресурси:

існуючі контакти
попередні партнери
університетські мережі
меморандуми та угоди

Зовнішні ресурси:
Funding & Tenders Portal
CORDIS
LinkedIn
Ideal-ist
Brokerage Events
конференції
Google Search



Як шукати партнерів через F&T
Крок 1



Крок 2



Крок 3



Крок 4



Крок 5



КОРИСНІ
ПЛАТФОРМИ

https://www.ideal-ist.eu/

Ideal-ist 

https://www.eitdigital.eu/

EIT Digital 

https://fundingbox.com/

FundingBox 
https://euraxess.ec.europa.eu/

EURAXESS Partnering

https://www.b2match.com/

B2Match 

https://cordis.europa.eu/

CORDIS Projects

https://www.ideal-ist.eu/
https://www.eitdigital.eu/
https://fundingbox.com/
https://euraxess.ec.europa.eu/
https://www.b2match.com/
https://cordis.europa.eu/


Брокерські заходи



Формула
першого
листа

Хто ви
Опишіть одним абзацем
інформацію про Вашу робочу
групу, або організацію. Про
спеціалізацію Вашої робочої групи

Який кол
Надайте посилання на кол та
коротко опишіть інформацію про
нього, вказуючи інфо про бюджет
та дедлайни проекту

Чому саме вони
Опишіть ваше бачення цієї
організації у Вашому консорціумі
та поясніть у ролі кого Ви бачите
цю організацію (виконавці, пром
майданчик, координатори, тех
експертиза, тощо)



Що цінують
координатори
Експертиза Швидкість

Досвід Надійність

Описуйте Ваші можливості чітко
відповідно до вимог колу

Згадайте релевантний досвід, який
може бути практичним до
тематики проекту

Листування має бути вчасним, не затягуйте з
відповідями, адже час по підготовці аплікаційної
заявки є обмеженим

Плануйте з партнерами тільки те,
що по силам виконати з існуючим
досвідом та матеріалами



Типові
помилки
Шаблонні листи Немає ролі

Пасивність Запізнення

Лист не має спеціалізованої
направленості

Затягування з відповідями,
відсутність ініціативи

Ви не визначились зі своєю роллю та не розумієте
ролі вашого потенційного партнера

Запізнілі звернення з
пропозиціями до партнерств, не у
відповідності з дедлайнами колу



Профіль
організації

PIC

Description

Experts

Projects

Publications



www.reallygreatsite.com
Our Website
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